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MU-FIND
Banyak mahasiswa yang merasa
menyesal dengan pilihan
universitas maupun jurusannya.

Hal ini disebabkan kurangnya informasi dan
kebenaran tentang universitas yang akan mereka
tuju dari SMA atau pelajar dimana masalah ini
sangat banyak dialami oleh orang dari dulu 

Pelajar yang akan melanjutkan
pendidikannya tidak mempunyai
kepastian akan pilihan kampus
dan jurusannya yang berdampak
pada masa depannya.

PROBLEMS



3IDEAS & SOLUTION

Ide pertama dari bisnis ini adalah membuat platform dimana para siswa
bisa bertanya dan mendapatkan informasi tentang jurusan yang ingin
mereka tuju, sehingga tidak terjadi penyesalan dalam pemilihan jurusan dan
universitas nantinya



Market Size
Target pasar kami adalah siswa-siswa
SMA yang akan lulus dan menuju ke
perkuliahan
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SISWA DI INDONESIA
tercatatkan di tahun 2021

5.010.000

Yang lulus di tahun 2021

3.600.000

Yang lulus di sekolah swasta
di Jakarta tahun 2021

26.249
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Riset Pasar MU-FIND



6

Riset Pasar MU-FIND
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MU-FIND Keunggulan dan membedakan
dengan produk lain adalah,
produk yang tawarkan dapat
menjadi tolok ukur bagi
perkembangan pendidikan di
Universitas terkait, terlebih pula
karena produk dapat bekerja
sama dengan kemristekdikti.
Sehingga, review dan pendapat
terkait jurusan dan universitas
yang disampaikan oleh mentor,
bener orisinil dan pendapat
tersebut juga menjadi
rekomendasi bagi universitas dan
prodi terkait.
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Prototype Apps Mobile

Link demo apps:
https://www.figma.com/proto/eNm5wDbvCUAV
oQy912Ru06/Deal-room-app-(Community)?
node-id=7%3A3542&scaling=min-zoom&page-
id=7%3A52&starting-point-node-id=7%3A3326

Product Design
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For students who haven't
made a choice for their

next study

AS REFERENCE

QNA and chit-chat freely
with fully-experienced

mentors

VIDEO CALL

For students who struggled
at finding their subjects

ONLINE
CONSULTATION

Features
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VALUE PROPOSIT ION CANVAS

Customer Gain
-dapat sumber info kuliah
-tidak tertipu marketing universitas
-mencari jurusan yg tepat

Customer Pain
-Sulit mendapat info terpercaya
-Bingung pilih jurusan
-Membantu memberikan 
solusi tentang dunia 
kuliah lainnya

Customer Job

-harus punya HP/PC
-bayar konsultasi



Business Model Canvas
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COMPETITIVE
ADVANTAGE

Penjelasan kuliah yang dijawab langsung
dari mahasiswa yang belajar di sana,
bukan dari orang-orang yang hanya
mendengar tetapi tidak menjalani

Bisa mencari tahu tentang
examination/ psikologis test untuk
masuk kuliah sehingga bisa
mempersiapkan diri

Para siswa bisa mencari jurusan dan
universitas yang ingin dituju sesuai
dengan kemampuan dan keinginan
mereka



5Cost Structure
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5PACKAGE

Bronze
1 Hour
Chat only

Silver
1 Hour
Video call+Chat only

Gold
1.5 Hour
Video call+Chat only

Platinum
2 Hour
Video call+Chat only

Rp. 24.999,00 Rp. 49.999,00

Rp. 74.999,00 Rp. 99.999,00
14



Keuangan utama MU-FIND diperoleh dari biaya
admin sehingga semakin banyak orang yang
menggunakan jasa konsultasi semakin besar
pendapatan  yang di dapatkan dengan rincian
sebagai berikut

MONETIZE:

Pricing Point:
Kami menggambil biaya admin sebesar 40% dan
60% lainnya untuk jasa konsultan tersebut
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Financial Projection
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Financial Projection
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Go to market



GO TO MARKET STRATEGY

Product

Timeline

Customer 

Competitive
advantage Distribution

Business Model

JAKARTA

Siswa/i SMA/SMK

2026

Jasa konsultasi

Informasi bersifat Orisinalitas
As reference
Tolak ukur perkembangan pendidikan
di univeristas terkait (kerjasama
dengan kemristekdikti)

Bisnis perorangan



Financing

Wlliam Stevanno

UI IT Developer

Philip Fabian

Data Analyst

Ilham Ramadhan Nur Ahmad

Public Relation

Christopher Hidayat

Tim Manajemen
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THANK YOU

MU-FIND
Let the Truth Be Spoken


